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Értékesítés, eladás

Sales and delivery (S&D)
Vertrieb
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Eladás, értékesítés –Szervezeti nézet

Mandant

1. Értékesítési 
(Eladási) szervezet

2. Értékesítési 
(Eladási) szervezet

3. Értékesítési 
(Eladási) szervezet

Értékesítési 
mód / út

1. Osztály

2. Osztály

Értékesítési 
mód / út

1. Osztály

2. Osztály
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Értékesítés – Adatnézet nézet, Üzleti partnerek

• Partnerek
– Megrendelő, vevő

• Vállalaton belüli, kivüli
– Megbízó
– Szabályozó hatóság
– Értékesítési terület – Megrendelők 

hierarchiája
– Megrendelő, ügyféllel kapcsolatos naturália

(anyag) információk
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Értékesítés – Adatnézet nézet, Üzleti partnerek

• Értékesítési mód / út (Nagyker, direkt, 
kisker)

• Cikk
• Adós (kinnlevőség, Debitor)
• Készletállomány
• Költség nem
• (Könyvelési)  számla
• Idő, Időütemezési táblázat
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Eladás, értékesítés – Funkcionális nézet

• SD Törzsadatok
• Üzleti partnerek adatainak napra készen 

tartása
• Vevő / Megrendelő adatok kezelése
• A vevő oldalán a kapcsolattartó

adatainak a kezelése
• A vevő oldalon a kapcsolati hierarchia 

kezelése
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Eladás, értékesítés – Funkcionális nézet

• Cikk (anyag) törzs kezelése
• Választék adatainak kezelése
• Cikkjegyzék, anyaglista, kizárás
• Cikk (anyag) megkeresése
• Üzleti feltételek napra készen tartása
• Üzleti feltételek feldolgozása, kezelése
• Megállapodások napra készen tartása
• Vevő-Cikk (anyag)-info-kezelése
• Árengedmény megállapodások kezelése
• Promóció kezelése
• Árengedmény, kiárusítási akciók kezelése
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…Kérdések?
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